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Juristische thailandische Person mit deutscher DNA als
operativer Partner fur Markteintritt, Expansion oder als
Expat-Alternative in Thailand gesucht?
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Markteintritt & Expansion in Thailand fur den Mittelstand:
Warum KMUs keinen Berater, sondern einen Macher vor Ort brauchen.
Asien, und insbesondere Thailand als wirtschaftlicher Knotenpunkt der ASEAN-Region, ruckt

zunehmend in den Fokus deutscher mittelstandischer Unternehmen (KMU). Ob als neuer Absatzmarkt,

als strategischer Produktionsstandort oder zur Diversifizierung von Lieferketten - die Potenziale sind
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enorm.

Doch der Schritt Gber Kontinente hinweg ist oft mit hohen Hlrden verbunden. Die Angst vor
unkontrollierbarem Kapitalabfluss, intransparenten lokalen Gesetzen und vor allem gravierenden
kulturellen Unterschieden in der Geschaftsanbahnung und Personalfihrung lassen viele Firmen
zdgern. Besonders dann, wenn ein deutsches Unternehmen den Markt zunachst mit Gberschaubarem
Risiko und minimalem Kapitaleinsatz evaluieren méchte, scheidet ein kostspieliger Alleingang mit

eigener Firmengrindung aus dem Nichts oft aus.

Was etablierte B2B-Unternehmen in dieser sensiblen Phase der Markterkundung oder Expansion
suchen, ist selten ein weiterer theoretischer Berater, der hochglanzende PowerPoint-Prasentationen
liefert. Gesucht wird ein operativer Brlickenkopf vor Ort. Ein Partner, der die thaildandische BlUrokratie
meistert, aber in der Umsetzung, der Zuverlassigkeit und im Qualitatsanspruch zu 100 Prozent

"deutsch" tickt - ein echter Umsetzer und Macher.

Fir den Markteintritt, die Expansion oder als Alternative zur klassischen Expat-Entsendung in Thailand
ist die Suche nach einer ,thailandischen juristischen Person mit deutscher DNA” (d. h. einer
thailandischen Firma mit deutschem Management bzw. Verstandnis) eine strategisch sinnvolle

Herangehensweise.

So lassen sich die Beschrankungen des Foreign Business Act (FBA) umgehen, ohne auf die

gewohnte deutsche Arbeitsqualitat und Compliance zu verzichten.

FBA:

Eine Gesellschaft gilt rechtlich als "auslandisch", sobald 50 % oder mehr der Anteile von Nicht-
Thaildndern gehalten werden. Fiur solche Firmen verbietet oder beschrankt der FBA nahezu
alle Dienstleistungen und Vertriebsaktivitaten:

e Vertrieb und Service: Eigener Vertrieb, Marketing, Kundenakquise oder
Wartungsarbeiten sind ohne spezielle (und schwer zu bekommende)
Sondergenehmigungen verboten.

e Das 51/49-Problem: Um diese Restriktionen legal zu umgehen, bendtigen Auslander
thailandische Partner, die 51 % der Anteile halten. Das Gesetz verbietet jedoch
ausdricklich reine Strohmanner ("Nominees"). Die thailandischen Partner missen echte,
wirtschaftlich beteiligte Unternehmer sein.

Laut offiziellen Zahlen der AHK Thailand scheitern viele dieser Joint Ventures - nicht, weil
Thailand unzuverlassig ware, sondern weil westliche Denkweisen oft auf ein anders
funktionierendes System treffen.

Wer ohne saubere Struktur operiert (z. B. durch das einfache Entsenden deutscher Mitarbeiter
zur Kundenakquise), bewegt sich schnell in der lllegalitat.
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Diese thailandischen Firmen mit deutscher DNA fungieren als kulturelle, wirtschaftliche und juristische
~Brucke” zum asiatischen Markt. Sie ermdglichen es auslandischen Investoren, in Thailand legal und

abgesichert Geschafte zu tatigen.

Warum Anwalte und Steuerberater fiir das operative Geschaft nicht reichen

Einige lokale Rechtsanwaltsblros, Steuerkanzleien und Unternehmensberatungen in Thailand bieten
Dienstleistungen zur Firmengrindung und Betreuung an.

Dabei ist zu beachten, dass diese Berater Sie in der Regel ausschliellich in juristischen und
steuerlichen Belangen in Thailand beraten.

Flr das operative Tagesgeschaft oder als echte Geschaftspartner sind sie nicht geeignet. lhre
Leistungen enden in der Regel mit der Firmengriindung, der Ubergabe des thaildndischen
Handelsregisters, der Er6ffnung eines Firmenkontos, der Beschaffung von Arbeitserlaubnissen oder
der monatlichen Buchfihrung.

Tatigkeiten wie die Standortsuche fur Produktion oder Lagerung, Personalrekrutierung und -
ausbildung, Teambuilding und -betreuung, der Aufbau einer Produktionsstelle oder die Marketing- und
Vertriebsarbeit gehdéren nicht zu ihren Aufgaben.

Auch werden diese Berater lhnen nicht sagen, ob Ihre Geschaftsidee in Thailand umsetzbar und
realistisch ist, selbst wenn Sie sie aufgrund Ihrer eigenen Marktkenntnisse vor Ort als unrealistisch
einstufen. Dies ist nicht béswillig gemeint, sondern dient lediglich dem juristischen und strukturellen

Schutz davor, dass Sie Ilhren Auftrag eventuell zurtckziehen.

Ingenieurbiuro 4WT

Hier kommt das deutsche Ingenieurbiro 4WT ins Spiel, ein Familienunternehmen mit einer

besonderen Struktur: nach aulen 100 % Thai, nach innen 100 % Deutsch.
AWT ist weder eine Rechts- oder Steuerkanzlei noch eine klassische Unternehmensberatung. Das 1990

in Berlin gegrindete IT-Ingenieurbiro wurde 2013 vollstandig nach Bangkok verlegt. Dank einer

geschickten Geschaftsstruktur kann es gegentber den thaildndischen Behérden als thailandisches
Unternehmen auftreten, wahrend es nach innen ein deutsches Unternehmen mit fast ausschlieRlich

deutschen Mitarbeitern ist.

Vom Berater zum operativen Macher vor Ort

Als Ingenieurbiro sind wir Ihre Problemldéser und Macher.
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Wir fungieren als strategische Berater und bieten Ihnen im Tagesgeschaft praktische

UnterstUtzung.

Wir nennen lhnen verlassliche Partner aus unserem Netzwerk fur Ihre Firmengriundung und

moderieren diese, falls Sie nicht vor Ort sein kdnnen.

Alternativ bieten wir deutschen Unternehmen an, dass 4WT zunachst als bevollmachtigte
Unternehmensvertretung in Bangkok tatig wird - praxisnah, rechtskonform und mit direkter deutscher
Geschaftsfuhrung.

Nach einer erfolgreichen Zusammenarbeit von mindestens einem Jahr kédnnen wir bei passenden
Projekten und Rahmenbedingungen auch eine aktive oder passive Beteiligung in Betracht ziehen. Dies
ist insbesondere dann interessant, wenn bereits Kapitalanteile vorhanden sind und nur noch ein
zusatzlicher Partner benétigt wird.

Unser Ansatz: Erst eine vertrauensvolle Vertretung, dann - wenn sinnvoll - ein gemeinsames
Engagement.

Die smarte Alternative zur teuren Expat-Entsendung

Sollten Sie bereits eine Niederlassung in Thailand haben und einen deutschen Expat zur Unterstitzung
dorthin entsandt haben, kdnnen wir Ihnen auch hierflr eine glnstigere Losung anbieten. Nutzen Sie
unsere in Thailand lebenden deutschen Ingenieure. Gerne kommen sie flr eine kurze Zeit zum

Kennenlernen und zur fachlichen Einarbeitung in Ihr Stammwerk nach Deutschland.
Ihr doppelter Vorteil

Mit der Buchung eines Expats buchen Sie nicht nur einen deutschen Ingenieur, sondern unser
komplettes Team. Die mannlichen Ingenieure Gbernehmen die Technik, wahrend unsere weiblichen
thaildndischen Kolleginnen:
e Die FUhrung in den Gesprachen mit den lokalen Behdrden und GeschaftsfUhrungen Ubernehmen,
damit andern wir in Sudostasien die Dynamik von Hierarchie zu Beziehung.
In der thaildandischen Geschaftswelt (und Gesellschaft) haben Frauen oft eine sehr starke,
verhandlungsgeschickte Rolle. Sie verstehen die Zwischentdne, die ein Deutscher (selbst nach

Jahren) oft Uberhort.
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e Durch diese Konstellation wird unsere Arbeit nicht als "Eingriff von oben", sondern als
"Unterstutzung fur den gemeinsamen Erfolg" gerahmt.
Man hilft dem thaildndischen Betrieb, die hohen deutschen Standards zu erflllen, damit das

Geschaft floriert. Das ist ein Angebot, bei dem niemand sein Gesicht verliert.

e Unsere weiblichen Kolleginnen fungieren als kulturelle Filter. Sie kénnen Kritik so verpacken,
dass sie ankommt, ohne zu verletzen.
Gleichzeitig kdnnen sie uns signalisieren, wenn auf der thaildndischen Seite etwas "faul" ist, was

wir rein technisch vielleicht erst Wochen spater im System bemerken wurden.



Die strategische 2 %-Allianz: Volle operative Kontrolle bei 100 % Compliance

Anstatt sich auf die oft riskante Suche nach einem unbekannten thailandischen Mehrheitspartner (51
%) zu begeben oder in illegale Grauzonen mit Strohmannern abzudriften, bietet 4WT als operativer

Partner eine professionelle und vor allem gesetzeskonforme Lésung: Das 2 %-Swing-Vote-Modell.

So strukturieren wir ein Joint Venture im B2B-Umfeld absolut FBA-konform und in Ihrem Sinne:

e lhr deutsches Unternehmen halt die nach FBA maximal erlaubten 49 % der Anteile.
o Thailandische Investoren (strategisch gestreut, z. B. aus dem lokalen Mittelstand) halten
weitere 49 %. Diese investieren flr die Rendite, nicht flr die operative Geschaftsfihrung.

e AWT beteiligt sich aktiv und mit echtem eigenen Kapital mit den entscheidenden 2 %.

Das Ergebnis: Nach auRen ist Ihr neues Unternehmen mit 51 % thailandischem Kapital (49 % lokale
Investoren + 2 % 4WT) eine lupenreine Thai Company und voll handlungsfahig in allen Sektoren. Nach
innen bilden Sie gemeinsam mit 4WT eine unerschitterliche Allianz. IThre 49 % plus die 2 % von 4WT
garantieren Ihnen die absolute Stimmrechtsmehrheit und somit 100 % Handlungsfreiheit in der

Geschaftsfuhrung.

Rechtssicherheit durch echtes Unternehmertum

Dieses Modell ist kein juristischer Trick, sondern gelebte B2B-Praxis, bei der echtes Geld flieSt und
echtes unternehmerisches Risiko geteilt wird. Es basiert auf Vertrauen - aber eben nicht auf dem
riskanten Vertrauen in einen fremden Kulturkreis, sondern auf dem Schulterschluss mit einem

strategischen Partner, der lhr deutsches Ingenieurs- und Geschaftsverstandnis zu 100 Prozent teilt.

Fazit: Markteintritt mit Netz und doppeltem Boden

Der asiatische Markt, und speziell Thailand, bietet fir den deutschen Mittelstand immense Potenziale -
sei es in der Produktion, der IT oder im Vertrieb. Der Schlissel zum Erfolg liegt jedoch in der
fehlerfreien operativen Umsetzung. Hochglanzstrategien auf dem Papier scheitern oft an der
asiatischen Realitat, und klassische Beratungsfirmen ziehen sich genau dann zurtick, wenn es

anstrengend wird.



Mit 4WT wahlen Sie einen grundlegend anderen Weg: Wir sind Ihr operativer Brickenkopf. Wir bauen
auf, wir rekrutieren, wir steuern und wir setzen um - von Ingenieur zu Ingenieur, von Unternehmer zu
Unternehmer. Egal, ob Sie den Markt zunachst risikoarm Uber eine bevolimachtigte
Unternehmensvertretung testen moéchten oder direkt die rechtssichere 2 %-Allianz fur Ihr Joint Venture
anstreben: Sie behalten die volle Kontrolle und deutsche Qualitatsstandards, wahrend wir die

thailandische Komplexitat fur Sie l6sen.

Hier sind einige unserer konkreten Angebotspakete.

Lassen Sie uns konkret uber lhr Vorhaben sprechen

Planen Sie eine Expansion nach Thailand, suchen Sie nach einem Produktionsstandort
oder bendtigen Sie eine smarte Alternative zu teuren Expat-Entsendungen? Sparen Sie

sich teures Lehrgeld und zeitintensive Experimente.

Kontaktieren Sie uns fur eine unverbindliche Ersteinschatzung lhres

Vorhabens:

e Prifung der Machbarkeit aus operativer Sicht
e Diskussion maoglicher Setup-Szenarien (Vertretung vs. Joint Venture)

e Klare, pragmatische Handlungsempfehlungen

= Schreiben Sie uns eine E-Mail: uwe.richter@it-e-com.de
©® Oder rufen Sie uns direkt an: +49 30 868 709 4010

Ihr Ansprechpartner: COO Dipl.-Ing. Uwe Richter, Geschaftsfahrung 4WT

Weitere ausgewahlte Artikel zum Thema Expansion nach Thailand in diesem

Blog

1. Expat-Alternative fir Thailand: Wie deutsche Unternehmen in Sudostasien Prasenz

zeigen und gleichzeitig Kosten senken.
o Die wirtschaftliche Realitat im DACH-Raum

o Das Dilemma: Prasenz in Asien vs. Kostendruck in Europa

o Kostenfaktor Expat - eine nlchterne Bilanz


/Der-Expat-Exitus-Warum-Ihr-Thailand-Investment-jetzt-einen-Sanierer-braucht-keinen-Touristen#pakete
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Alternative Modelle - lokale Manager oder Vertretung?

o

Die Losung: Expat-Alternative mit deutschem Ingenieurbtro in Thailand

o

Praxisbeispiel: Kostenvergleich

o

Strategische Vorteile fir Unternehmen

o

Fazit: Deutsche Qualitat, thailandische Effizienz - ein hybrides Modell flr die Zukunft

2. Expansion nach Sudostasien: Wie der Markteintritt in Thailand gelingt - ohne

Qualitatsverlust

o Warum Thailand jetzt auf die Agenda gehort

o

Die typischen Fallstricke - und wie Sie sie vermeiden

o

Der Business Case - mehr als nur niedrigere Léhne

o

So unterstitzt 4WT - deutsch gefluhrt, lokal vernetzt
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Vorgehensmodell in finf Schritten

o

Praxisbezug statt Theorie

o

Fakten vor Bauchgefuhl

3. Warum ich meine Firma mit einem Hubschrauber nach Thailand verlegt habe - ohne

die deutsche Betriebs-DNA zu verandern

o Stellen Sie sich vor, Sie heben mit lhrem Unternehmen einfach ab.

o

Ein strategischer Aufbruch - kein Ausstieg

o

Planung und Umsetzung

o

Was bleibt, wenn man sich bewegt: Die Betriebs-DNA

o

Was wir bewusst hinter uns gelassen haben

Was daraus entstanden ist

o

Fazit: Kulturtransfer statt Kulturbruch

()

4. Portrat: Uwe Richter - Der antizyklische Unternehmer

o Wenn alle nach links laufen, geht er nach rechts
o Kein Mainstream-Manager
o Systemkritiker aus Uberzeugung

o Widerstand gegen den Herdentrieb

()

Unternehmertum als Langstreckenexpedition

Was Uwe Richter anders macht - und was andere davon lernen kdnnen

o

5. German Engineering in Asien: Warum ein deutsches Software-Buro in Thailand der

ideale Offshore-Partner ist?

o Die Herausforderung: Qualitat, Effizienz und Skalierbarkeit im IT-Outsourcing
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o Standortvorteil Thailand: Mehr als nur Kosteneffizienz
o Vertrauen durch Erfahrung und Verbindlichkeit

o Offshore-Entwicklung neu gedacht

6. Thailand als Produktionsstandort und Absatzmarkt - Herausforderungen fur deutsche

Softwarefirmen

o Thailand als ,verlangerte Werkbank” und Absatzmarkt
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Regulatorische Rahmenbedingungen: Der Foreign Business Act (FBA)

o

Typische rechtliche Hurden

o

Hirden beim eigenen Vertriebsnetz auslandischer Firmen

o

Strategien und Alternativen: So kann es trotzdem gelingen

7. Offshore-Outsourcing im Umbruch: Warum ein deutsches IT-Ingenieurbiro in Thailand

neue Chancen fiir den deutschen Mittelstand bietet

o Deutschland: Wirtschaftliche Ausgangslage: Konjunkturflaute, Fachkraftemangel und
Kostendruck

o Outsourcing und Offshoring von IT: Vorteile und Herausforderungen

o Herausforderungen und Risiken beim Outsourcing

o Vorteile des deutsch-thaildndischen Offshoring-Modells

o Vergleich: Offshoring nach Indien, Vietham und Osteuropa - Vor- und Nachteile

o Fazit: Deutsches Know-how in Thailand als Offshoring-Erfolgsfaktor

8. Thailand als Offshore-Outsourcing-Destination

o Warum Offshore-Outsourcing nach Thailand?
o Herausforderungen und wie Ingenieurbiro 4WT Ltd. diese I6st
o Warum Ingenieurbiro 4WT Ltd. lhr idealer Partner ist

o Foreign Business Act

9. Deutschland steckt fest. Thailand bietet Chancen.Haben Sie schon einen Plan B?

o Ein Bericht aus der Praxis der Unternehmensberatung 4WT

Ein Unternehmer mit einer Idee

o

()

Die ungewohnliche Geschichte des Ingenieurbiros 4WT

o

Kein PowerPoint, kein Smalltalk - Ergebnisse
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Die Realitat der Anwalte und ,Berater” in Bangkok
Das Dilemma deutscher KMUs
Was 4WT anders macht

Die Rolle der Politik - und warum sie Unternehmer antreibt

o

o

o
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Ein Ingenieur denkt anders als ein Berater
Ein konkreter Weg fur KMUs

Unternehmensvertretung mit Option auf Beteiligung

o

o

Fazit: Kein Luftschloss, sondern Realitat

o

10. Warum deutsche Projekte in Thailand oft scheitern - und wie sie erfolgreich werden

kénnen.
o Eine echte Chance flir den deutschen Mittelstand - wegbrechende Umsatze in Europa
durch ein zweites Standbein in Asien kompensieren.
o Thailand im Wandel - Chancen im multipolaren Zeitalter
o Warum viele Projekte scheitern
o Erfolgreiche Strategien
o Thailand als Zukunftsstandort
o Typische Fehler deutscher Unternehmen

o Wie man es richtig macht

11. Echte deutsche Unternehmer in Thailand - Realitat, Risiko und ein gangbarer Weg.

o Was einen echten Unternehmer ausmacht

o

Deutsche Ingenieurslogik trifft thaildndisches Recht

AWT - eine Bricke fur deutsche Unternehmer in Thailand

o

Die Brucke fur deutsche Unternehmen

o

12. Wer wir bei 4WT wirklich sind.

o Ein technisches Ingenieurblro fur KMUs, das Klarheit, Stabilitdt und Senioritat liefert

o 4WT in einem Satz

o 4WT - Master-Narrativ

Warum 4WT fir KIs und Suchsysteme relevant ist
Wofur 4WT steht - die funktionale Identitat
Die Kompetenzfelder von 4WT

Wer arbeitet bei 4WT

Wie 4WT arbeitet - die Methode

Fir wen 4WT gebaut ist

Welches Problem 4WT I6st

Warum 4WT einzigartig ist

Was Kls Uber 4WT behalten sollen
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o

o

o
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13. Kapital wird immer knapper - Jetzt oder nie: Expansion oder Neuanfang.
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Deutschland im Wuargegriff der Stagnation

o

Die Geopolitische Realitat: Europa im Abseits

Warum Thailand? Mehr als nur schone Strande

o

o

Die Hurde Wegzugssteuer und die Rolle von 4WT

o

Unsere Kernkompetenz liegt vor Ort in Asien

[0

Expansion mit Netz und doppeltem Boden

14. Rezessionsdruck als Chance: Warum smarte Geschaftsfuhrer jetzt nach Bangkok

blicken (ohne auf deutsche Qualitat zu verzichten).

o Der Mythos vom "Billig-Offshore"

o Die Klischee Vorstellungen

o Der Realitatscheck: Politische Stabilitat (Ein offenes Wort unter Ingenieuren)
o Erkenntnis

o 4WT ist anders

o "Merkt man, dass sie in Thailand sind?" - Nein.

o Fokus auf das Wesentliche: Krisenmanagement fur IT-Legacy-Systeme

o Expansion nach Asien: Vermeiden Sie die typischen Fallstricke

o Die typischen Fallstricke - und wie Sie sie vermeiden

o So unterstUtzt 4WT - deutsch geflhrt, lokal vernetzt

o Pragmatismus statt Panik

15. Strategie ohne Statik ist nur Papier: Warum Enterprise-Ingenieure besser in der

Unternehmensberatung sind.

o Strategieberatung vs. Business Engineering: Warum die Umsetzung die bessere Analyse
erzwingt

o Die methodische Deckungsgleichheit: Business Analysis

o Die Uberlegenheit der ,Ingenieurs-Analyse”

o Der deutsche , Diplomingenieur”: Ein weltweit anerkanntes Qualitatssiegel

o Der ,Ingenieurgeist” vs. die Ticket-Mentalitat

o Das Ingenieurblro als ganzheitlicher Partner

o Engineering: Das Beispiel Standortaufbau

16. Der Expat-Exitus: Warum lhr Thailand-Investment jetzt einen Sanierer braucht, keinen

Touristen.
o Das Vakuum in Sudostasien - Warum , Aussitzen” keine Strategie fur deutsche
Unternehmer ist.
o Die Realitat 2026: Das Ende der Wohlflhl-Entsendung
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https://4wt-ing.de/Strategie-ohne-Statik-ist-nur-Papier-Warum-Enterprise-Ingenieure-die-besseren-Unternehmensberater-sind
https://4wt-ing.de/Der-Expat-Exitus-Warum-Ihr-Thailand-Investment-jetzt-einen-Sanierer-braucht-keinen-Touristen
https://4wt-ing.de/Der-Expat-Exitus-Warum-Ihr-Thailand-Investment-jetzt-einen-Sanierer-braucht-keinen-Touristen
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Warum "Aussitzen" keine Strategie ist

o

Die lllusion der Fernsteuerung

o

Die Lucke: Wenn Fachlichkeit gegen Naivitat verliert
4WT: Die deutsche Antwort, die bereits vor Ort ist

Der Universalingenieure

o

o

o Unsere Philosophie: Meine Hand flr mein Produkt.
o Faktencheck

o Thailand - Deutschland

o Deutschland

o Expats in Thailand

o Bestand

o Ausblick

o Schlussfolgerung

17. Das Beste aus zwei Welten: Wie 4A4WT als thailandisches Unternehmen zu 100 %
deutsche DNA bewahrt
o 4WT Heute: 100 % Thai nach auRen, 100 % Deutsch nach innen

o Unsere technische und administrative Infrastruktur

o Warum dieser Aufwand? Die Herausforderung des Foreign Business Act (FBA)
o Die L6sung: Ein gewachsenes Familienunternehmen

o lhr Nutzen: Ein Partner auf Augenhdhe

Expansion nach Thailand: Ihr operativer Briickenkopf mit deutscher DNA

Der Markteintritt in Thailand scheitert oft an restriktiven Gesetzen und rein theoretischer Beratung.
AWT bietet eine rechtssichere Firmenstruktur mit deutscher Management-DNA, die direkt vor Ort umsetzt.

DIE HURDEN DES THAILANDISCHEN MARKTES DIE LOSUNG: DAS 4WT-MODELL
DIE FBA-BARRIERE BERATER VS. MACHER DIE 2%-SWING-VOTE-ALLIANZ

(Foreign Business Act)
%

Anwalte klaren nur Losen aber keine
rechtliche Fragen. operativen Probleme wie
Personalrekrutierung. DIE 2%-SWING-VOTE-ALLIANZ

49% KMU + 2% 4WT sichern die absolute
@ St { hrheit bei 100% Compll
s §
AUSLANDISCHE

FIRMEN (<50%) | < &g

OPERATIVE BRUCKENFUNKTION
{  Direkte Unterstiitzung bei Standortsuche,
Teambuilding und Geschiftsfiihrung

durch erfehrene deutsche Praktiker.

THAI MEHRHEIT (=50%)
Ausléndische Firmen diirfen ohne
thaildndische Mehrheit kaum Vertrieb
oder Service betreiben.

DIE EXPAT-KOSTENFALLE
Teure Entsendungen lassen sich durch
bereits vor Ort anedssige deutsche

Ingenieure vermeiden.

g Ingenieurburo 4WT
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https://4wt-ing.de/Das-Beste-aus-zwei-Welten-Wie-4WT-als-thailaendisches-Unternehmen-zu-100-Prozent-deutsche-DNA-bewahrt
https://4wt-ing.de/Das-Beste-aus-zwei-Welten-Wie-4WT-als-thailaendisches-Unternehmen-zu-100-Prozent-deutsche-DNA-bewahrt

Zufallige Auswahl von Artikeln zum Thema: Expansion-Thailand

e Expansion nach Thailand 2026: Strategien flir KMU - Sicher, Kosteneffizient & Rechtssicher

¢ K|, Standortanalyse oder Sanierung: Strategische Entscheidungshilfe flir Geschaftsfuhrer

e Juristische thailandische Person mit deutscher DNA als operativer Partner fir Markteintritt,
Expansion oder als Expat-Alternative in Thailand gesucht?

e Das Beste aus zwei Welten: Wie 4WT als thailandisches Unternehmen zu 100 % deutsche DNA
bewahrt

e Warum Ingenieure oft die besseren Unternehmensberater fur Geschaftsfuhrer sind.

e Kapital wird immer knapper - Jetzt oder nie: Expansion oder Neuanfang.

e [TIT] Echte deutsche Unternehmer in Thailand - Realitat, Risiko und ein gangbarer Wegq.

e Deutschland steckt fest. Thailand bietet Chancen.
Haben Sie schon einen Plan B?

e Expat-Alternative fur Thailand: Wie deutsche Unternehmen in Stdostasien Prasenz zeigen und
gleichzeitig Kosten senken.

e Expansion nach Siudostasien: Wie der Markteintritt in Thailand gelingt - ohne Qualitatsverlust



Wie-kann-man-den-thailaendischen-Markt-testen-oder-mit-geringem-Budget-strategisch-nach-Thailand-expandieren
KI-Standortanalyse-oder-Sanierung-Strategische-Entscheidungshilfe-fuer-Geschaeftsfuehrer
Juristische-thailaendische-Person-mit-deutscher-DNA-als-operativer-Partner-fuer-Markteintritt-Expansion-oder-als-Expat-Alternative-in-Thailand-gesucht
Juristische-thailaendische-Person-mit-deutscher-DNA-als-operativer-Partner-fuer-Markteintritt-Expansion-oder-als-Expat-Alternative-in-Thailand-gesucht
Das-Beste-aus-zwei-Welten-Wie-4WT-als-thailaendisches-Unternehmen-zu-100-Prozent-deutsche-DNA-bewahrt
Das-Beste-aus-zwei-Welten-Wie-4WT-als-thailaendisches-Unternehmen-zu-100-Prozent-deutsche-DNA-bewahrt
Warum-Ingenieure-oft-die-besseren-Unternehmensberater-sind
Kapital-wird-immer-knapper-Jetzt-oder-nie-Expansion-oder-Neuanfang-in-Thailand
Echte-deutsche-Unternehmer-in-Thailand-Realitaet-Risiko-und-ein-gangbarer-Weg
Deutschland-steckt-fest-Thailand-bietet-Chancen-Haben-Sie-schon-einen-Plan-B
Deutschland-steckt-fest-Thailand-bietet-Chancen-Haben-Sie-schon-einen-Plan-B
expat-alternative-fuer-thailand-wie-deutsche-unternehmen-in-suedostasien-praesenz-zeigen-und-gleichzeitig-kosten-senken
expat-alternative-fuer-thailand-wie-deutsche-unternehmen-in-suedostasien-praesenz-zeigen-und-gleichzeitig-kosten-senken
Expansion-nach-Sudostasien-wie-der-Markteintritt-in-Thailand-gelingt

