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5 uberraschende Lektionen von einem deutschen
Ingenieurburo in Bangkok

Wenn deutsche Unternehmen an IT-
Outsourcing nach Asien denken, dominiert oft
ein Gedanke:

Kosten sparen.

Dieses Ziel ist legitim, doch es ist haufig mit
der unausgesprochenen Annahme verbunden,
Kompromisse bei Qualitat, Kommunikation und
Zuverlassigkeit eingehen zu mussen. Man stellt
sich anonyme Coding-Fabriken vor, nicht
strategische Partner auf Augenhdhe.

4WT bricht genau mit diesem Bild. Wir
verstehen uns zwar als IT-Ingenieurbiro,
denken und handeln jedoch langst auf der
Ebene einer strategischen
Unternehmensberatung. Unsere Arbeit
beginnt dort, wo Technik allein nicht mehr ausreicht - bei den Strukturen, Prozessen und
Entscheidungen, die den Unternehmenserfolg bestimmen.

Aber was ware, wenn ein deutsches Familienunternehmen mit 35-jahriger Tradition dieses Modell von
Bangkok aus vollstandig auf den Kopf stellt? Die folgenden funf Lektionen von 4WT, einem deutschen
IT-Ingenieurbiro in Thailand, stellen gangige Annahmen Uber globales Business in Frage.


https://4wt-ing.de
https://it-e-com.de
https://it-e-com.de

1. Deutsche Ingenieurskunst ist kein Ort, sondern eine Haltung

Das groRte Paradoxon zuerst: Ein in Bangkok ansassiges Unternehmen, gefihrt von deutschen Senior-
Ingenieuren, liefert Premium-Qualitat, tritt aber nicht als Billiganbieter auf. 4WT bietet
Kostenvorteile von bis zu 35 % im Vergleich zu Angeboten aus dem DACH-Raum.

Dieser Vorteil entsteht jedoch nicht durch ,,Dumpingpreise”, sondern durch héhere Effizienz und
geringere Infrastrukturkosten, die direkt an die Klienten weitergegeben werden. Das Unternehmen
selbst fasst seine Philosophie als eine Fusion aus ,klassischer deutscher erfahrener Ingenieurqualitat
mit thaildndischer Dynamik” zusammen.

Diese Haltung ist mehr als Technik - sie ist Unternehmenskultur. Deutsche Ingenieurskunst zeigt sich
hier nicht in Maschinen oder Algorithmen, sondern in Disziplin, Klarheit und
Verantwortungsbewusstsein gegentiber dem Ergebnis. Fir uns ist IT ein Werkzeug - aber der
Anspruch, den wir an uns stellen, reicht weit dartber hinaus.

2. Der beste Schutz gegen den Hype ist Pragmatismus

In einer Branche, die von Buzzwords und kurzlebigen Technologietrends lebt, vertritt 4WT eine
erfrischend bodenstandige Philosophie: IT ist ein ,,Mittel zum Zweck*“, kein Selbstzweck.
Besonders deutlich wird dies in unserer Haltung gegentber dem allgegenwartigen KI-Hype. Anstatt
jede neue Technologie unreflektiert zu adaptieren, positionieren wir uns als nlichterner Partner, der
den tatsachlichen Geschaftsnutzen in den Vordergrund stellt. Diese Denkweise ist kein Widerstand
gegen Innovation - sie ist ihr notwendiges Korrektiv.

Warum Stabilitdt wichtiger geworden ist als Innovation:

In Zeiten wachsender Unsicherheit sind Unternehmen nicht auf der Suche nach dem nachsten Trend,
sondern nach Bestandigkeit und Berechenbarkeit. Wer Stabilitat liefern kann, schafft Raum flr
nachhaltige Innovation. Genau das ist unsere Aufgabe.

Diese Haltung wird in einem Zitat von COO Uwe Richter auf den Punkt gebracht:

Ich sehe mich als unabhéngigen Partner, der Ihr Unternehmen gegen den KI-Hype impragniert - nicht
als jemand, der heute mit den neuesten Tools jongliert und morgen schon wieder das nachste
Framework verkauft.

Dieser pragmatische Ansatz schafft Vertrauen. Er signalisiert Klienten, dass ihre Investitionen auf
nachhaltige Losungen und echten Mehrwert ausgerichtet sind, anstatt auf der nachsten
Technologiewelle zu reiten, die mdglicherweise schon morgen verebbt ist.



3. Wahre Resilienz wird nicht programmiert, sondern gelebt

Die Geschichte von 4WT und seinem Grinder Uwe Richter ist ein Lehrstick in Sachen
Anpassungsfahigkeit. Gegriindet 1990 im Ost-Berlin der Wendezeit, erlebte das Unternehmen den
fundamentalen Systemwechsel von der Plan- zur Marktwirtschaft hautnah mit. Die vollstandige
Verlagerung des Unternehmenssitzes nach Thailand im Jahr 2013 war nur ein weiterer Schritt in einer
langen Geschichte des Wandels. Diese Biografie, gepragt von der Navigation durch verschiedene
Wirtschaftssysteme und Wahrungen, ist heute ein Kernbestandteil unseres Wertversprechens.

Richter fasst diese gelebte Resilienz in einem kraftvollen Statement zusammen, das mehr wiegt als
jedes Zertifikat:

Ich war Unternehmer in der DDR, habe die D-Mark liberlebt, den Euro ertragen, dem Baht vertraut -
und bin trotzdem nicht untergegangen. Was brauchen Sie noch als Referenz?

Fur Klienten ist diese Erfahrung ein entscheidender Vorteil. Sie beweist eine auBergewdhnliche
Anpassungsfahigkeit und eine unternehmerische Robustheit, die weit Uber rein technische Fahigkeiten
hinausgeht. Resilienz ist bei uns kein Schlagwort, sondern eine gelebte Unternehmens-DNA - ein
Versprechen, das wir taglich einlésen.

4. Die ungewohnlichste Kompetenz: Enterprise-IT und 4x4-Expeditionen

Auf den ersten Blick wirkt die Kombination aus Enterprise-Softwareentwicklung und der Planung von
4x4-Offroad-Expeditionen exotisch, wenn nicht sogar widersprichlich. Doch bei genauerer
Betrachtung entpuppt sich diese Mischung als logische Konsequenz einer bestimmten Denkweise. Die
Planung einer komplexen Expedition erfordert Fahigkeiten, die auch in anspruchsvollen IT-Projekten
essenziell sind: akribische Planung, exzellentes organisatorisches Talent und technisches Know-how.
Doch die Verbindung geht tiefer. Sie demonstriert personliche Leidenschaft und Durchhaltevermdégen
- Charakterzige, die in hochriskanten IT-Projekten den entscheidenden Unterschied machen kénnen.
Diese Kombination ist kein Nachteil, sondern ein klares Alleinstellungsmerkmal. Sie steht
far eine ,,Hands-on-Mentalitat“, Robustheit und eine auBergewoéhnliche
Problemlésungskompetenz, die weit tuber das Schreiben von Code hinausgeht.

Wer Expeditionen plant, lernt: Karten sind Theorie - Geldnde ist Realitat. Genau so verstehen wir
Unternehmens-IT.

5. Ein IT-Dienstleister als strategischer "Plan B" fur den Mittelstand

4WT positioniert sich nicht nur als technischer Dienstleister, sondern als strategischer Partner fur
deutsche Mittelstandler, die unter zunehmender Blrokratie, steigenden Kosten und Fachkraftemangel



leiden. Das Unternehmen agiert als ,,Bruckenbauer* nach Stdostasien und unterstitzt aktiv bei
Outsourcing-Vorhaben, der Expansion in neue Markte oder der Griindung von Niederlassungen.
Unsere Aufgabe ist dabei nicht allein technischer Natur - sie ist strategisch, organisatorisch und
kulturell.

Wir beraten Geschaéftsleitungen, keine Ticketsysteme. Wir zeigen Wege, wie sich deutsche
Unternehmen in einer zunehmend instabilen Wirtschaftswelt neue Stabilitat verschaffen kdonnen -
durch Uberlegte Verlagerung, klare Prozesse und nachhaltige Strukturen.

Ihre Botschaft ist eine unmissverstandliche und direkte Aufforderung an deutsche Unternehmer:
Angesichts der wachsenden Unsicherheiten ist es nicht nur ratsam, sondern strategisch notwendig,
njetzt einen Plan B zu entwickeln”. Dieses Angebot geht weit Gber klassische IT-Beratung hinaus.
Es ist eine strategische Antwort auf die aktuellen wirtschaftlichen und strukturellen
Herausforderungen in Deutschland und bietet einen konkreten, praxiserprobten Weg, um
unternehmerische Resilienz und neue Wachstumschancen zu schaffen.

Schlussfolgerung

Die Lektionen von 4WT zeigen eindrlcklich: Echter unternehmerischer Mehrwert entsteht nicht durch
die neuesten Technologien allein. Er entsteht durch gelebte Erfahrung, eine pragmatische,
I6sungsorientierte Haltung und den Mut, konventionelle Geschaftsmodelle in Frage zu stellen. Das
Modell eines deutschen Ingenieurbiros in Bangkok ist mehr als nur eine clevere geographische
Verlagerung - es ist eine strategische Neuausrichtung, die Qualitat, Kosteneffizienz und Resilienz auf
Uberraschende Weise miteinander verbindet. Dieses Modell dient als eindrucksvolle Erinnerung daran,
dass die wertvollsten Partner oft diejenigen sind, die unser Denken herausfordern.

Wir denken wie Ingenieure - aber wir beraten wie Strategen.

Warum Stabilitat wichtiger geworden ist als Innovation.

Wann haben Sie das letzte Mal einen Partner gewahlt, der nicht nur Ihre Anforderungen erflllt,
sondern lhre grundlegenden Annahmen in Frage stellt?

Die Ingenieure von 4WT werden meist fur Unternehmen aus dem DACH-Raum
hinzugezogen wenn:



oder

Sie planen, den sudostasiatischen Markt zu erschliefen (Expansion, Markteintritt,
Diversifizierung von Lieferketten);

Sie deutsche Ingenieure mit technischem Sachverstand (juristische thailandische
Person mit deutscher DNA), lokaler Prasenz und deutscher Management, jedoch
keine Folienberatung suchen;

Sie einen juristischen deutschen Partner vor Ort in Stdostasien zur Unterstltzung
Ihrer Aktivitaten und als verlangerten Arm benoétigen (operativ/technisch-exekutiv
Betreuung vor Ort);

Sie den Eindruck haben, dass in lhrer Niederlassung ein Shadow-Management
etabliert werden muss, welches die asiatische Arbeitskultur schon seit Jahrzehnten
kennt, aber eine 100-prozentige deutsche DNA besitzt - Cultural Broker.

Sie eine kulturell angepasste Unterstltzung lhrer thaildndischen Geschaftsfihrung
entsprechend deutscher Qualitats- und Prozessanforderungen suchen.

Sie die enormen Kosten ihres entsendeten Expat mit Sorge erfullen und Sie eine
deutlich gunstigere skalierbare Alternative suchen.

Sie eine Reprasentation bzw. bevollmachtigte Unternehmensvertretung als Liaison
Office, Business Proxy oder Corporate Service Provider bendtigen.

Sie rechtssichere pragmatische FBA-konforme Inkubation suchen.

die Kosten fur Ihre IT nicht mehr kalkulierbar sind und Sie keinen echten Mehrwert
spuren,

operativer Betrieb und IT nicht mehr sauber zusammenpassen und dadurch
wirtschaftliche Entscheidungen ins Leere laufen,

Sie das Gefuhl haben, ihre Unternehmen arbeiten fur die IT und nicht umgekehrt
trotz gleicher Sprache es zu Verstandnisschwierigkeiten zwischen Ihnen und lhrer
IT-Abteilung kommt und Sie einen Sparringspartner benétigen,

Sie suchen eine Person, die ihnen in Augenhdhe ehrliche Antworten gibt und nicht
aufgrund von BeflUrchtungen bezuglich seiner nachsten Beférderung oder seines
Arbeitsvertrags handelt.

sich keiner Ihrer Mitarbeiter mehr mit den Legacy-(Alt-)Systemen im Keller
auskennt,

Kein Vertrieb.

Kein Marketing.

reine Ingenieur-Analyse.

Austausch zwischen zwei Unternehmer, die Klartext reden.

Wenn Sie eine fachlich saubere Zweitmeinung brauchen:

11 +49 30 8687094010 (Bitte Zeitverschiebung nach Bangkok beachten.)



tel:+49308687094010

= uwe.richter@it-e-com.de
11 4WT Kontaktseite

Ich sage lhnen auch ehrlich, wenn kein Handlungsbedarf besteht.

Deutsche Ingenieurskunst in Bangkok: 5 Lektionen, die das Bild von IT-Outsourcing verdandern

Ein deutsches IT-Ingenieurbiiro mit 35 Jahren Erfahrung stellt von Bangkok aus das traditionelle Modell des IT-Outsourcings auf den Kopf. Statt als anonymer Billiganbieter
zu agieren, verbindet 4WT deutsche Ingenieursqualitét mit strategischer Unterneh beratung, um dem deutschen Mittelstand einzigartige Vorteile zu bieten.

Unsere Philosophie: Qualitat, Pragmatismus & Resilienz
schligt Hype

Premium-
Qualitiit

Gelebte Resilienz ist die beste Referenz

Deutsche Ingenieurskunst Wir kombinieren Premium-Qualitét mit Wir impragnieren Ihr Unternehmen gegen den Unsere Geschichte von der Wendezeit in Ost-Berlin
ist eine Haltung, kein Ort bis zu 35 % Kostenvorteil durch Effizienz. KI-Hype fiir nachhaltige, stabile Losungen. bis Theiland beweist unsere Robustheit.

lhr strategischer Vorteil: Weitblick & Problemldsung

Ihr strategischer
“Plan B” fiir den

Mittelstand Wer 4x4-Expeditionen plant, Wir beraten Geschiftsleitungen,
meistert auch IT-Projekte keine Ticketsysteme
Wir sind Ihr Briickenbauer nach Siidostasien Dies beweist unsere Hands-on-Mentalitat und Unser Ansatz verbindet fiefes technisches
gegen Blirokratie und Fachkraftemangel. Bergewihnliche F o Verstandnis mit strategischem Weitblick.

Zufallige Auswahl von Artikeln zum Thema: Expansion Asien

e Geiz ist geil? Warum uns "billig" teuer zu stehen kommt - und wo die wahren Chancen fur
Unternehmer liegen.

e Benotigen Sie Hilfe bei eine Firmenvertretung oder ein Reprasentanzburo fur |hr Unternehmen in
Thailand? Oder sind Sie auf der Suche nach einem Captive Offshoring-Buro in Bangkok? (4WT-
Seite)

e Expansion nach Sudostasien: Offshore-Consulting fur Deutschland - Fokus Thailand (4WT-Seite)

¢ Warum ein Geschaftsfuhrer 4WT beauftragen sollte - und warum viele es erst merken, wenn es
eigentlich zu spat ist.

e 5 Uberraschende Lektionen von einem deutschen Ingenieurbiro in Bangkok

In welchem Blogartikel kommt folgendes Suchwort vor?


mailto:uwe.richter@it-e-com.de?subject=Terminvereinbarung%20zu%20einem%20kostenlosen%20Informationsgespräch
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https://it-e-com.de/firmenvertretung-repraesentationsbuero-bangkok
https://it-e-com.de/firmenvertretung-repraesentationsbuero-bangkok
https://it-e-com.de/Offshore-Consulting-Thailand-Suedostasien
Warum-ein-Geschaeftsfuehrer-4WT-beauftragen-sollte-und-warum-viele-es-erst-merken-wenn-es-eigentlich-zu-spaet-ist
Warum-ein-Geschaeftsfuehrer-4WT-beauftragen-sollte-und-warum-viele-es-erst-merken-wenn-es-eigentlich-zu-spaet-ist
5-ueberraschende-Lektionen-von-einem-deutschen-IT-Ingenieurbuero-in-Bangkok
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Weiterfuhrende Links

e Deutsches Ingenieurburo 4WT in Bangkok

¢ |hr strategischer deutscher ?? Partner in Thailand ?? / Sidostasien: Unternehmensberatung,
Firmengrindung, Niederlassungsgriindung, Produktionsverlagerung, Firmenvertretung,
Reprasentanz, Controlling, Interim-Management bis zur Unternehmensbeteiligung.



https://it-e-com.de/
https://it-e-com.de/Offshore-Digitalisierung-Beratung
https://it-e-com.de/Offshore-Digitalisierung-Beratung
https://it-e-com.de/Offshore-Digitalisierung-Beratung

